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FISA DE DOCUMENTARE

Notiunea de cost. Tipuri de costuri

Costurile sunt formate din totalitatea cheltuielilor efectuate in vederea obtinerii
produselor, lucrarilor, serviciilor. Ele pot fi:

a) Costul de achizitie in cazul bunurilor cumparate. Este format din pretul de cumparare
negociat si inscris in factura furnizorului, cheltuieli de transport-aprovizionare, cheltuieli accesorii
efectuate Tn vederea punerii 1n stare de functionare a anumitor bunuri (utilaje, instalatii, etc).

b) Costul de productie in cazul bunurilor fabricate, obtinute in unitate. Este format din
costul materiilor prime, materialelor achizitionate, lucrari efectuate de terti, costul fortei de munca
pentru obtinerea produselor.

c) Costul unitar de productie reprezinta cheltuielile totale efectuate pentru obtinerea unei
unitdti de produs.

Cost de productie se calculeaza pa baza raportului dintre cheltuielile totale aferente
produsului principal si productia totala.

Cp=Cht/Qtp, in care:
Cht-Cheltuieli totale de productie
Qtp-productia totala principala
Preturile.Tipuri de preturi
Preturile reprezintd expresia baneascd a valorii marfurilor, respectiv valoarea care se

incaseaza pentru bunurile vandute. Pot fi:



a) PRETURI CU RIDICATA practicate in comertul angros;
In ceea ce priveste modul de formare a preturilor la nivelul pietelor en-gros, firmele prezente
pe aceasta piata se pot baza pe:
- pretul de contractare;
- pretul liber.
® Pretul de contractare este rezultat in urma negocierilor directe dintre producitorii agricoli
si procesatorii din industria alimentara sau dupa caz, intreprinderile specializate in colectarea
produselor agricole, negocieri ce au loc in perioada premergatoare insaméantarilor.
Contractele incheiate anterior perioadei insamantarilor constituie un factor de reglare al
ofertei la cerere pentru toti cei implicati reprezentdnd un plus de siguranta in ceea ce priveste
asigurarea debuseelor / surselor de aprovizionare, precum si in stabilirea bugetului de venituri si
cheltuieli pentru anul in curs.
® Pretul liber este rezultat in urma negocierilor din perioada premergitoare sau imediat
dupa recoltare.
Tranzactiile incheiate la acest moment implica un grad ridicat de risc pentru ambele parti.
Fiind rezultatul confruntarii directe a cererii si ofertei de pe piatd (la momentul incheierii
contractelor se cunoaste oferta de produse agricole din punct de vedere cantitativ si calitativ),
pretul liber poate fi inferior sau superior pretului de contractare.

b) PRETURI CU AMANUNTUL, practicate in comertul prin magazine.

Nivelul preturilor pe piata

Principalele optiuni strategice in domeniul preturilor produselor agroalimentare, destinate
in special consumatorilor finali, se refera la:

- strategia pretului Tnalt sau de “smantanire”;

- strategia de penetrare a pietei.
Optiunea firmelor in functie de cele doua alternative poate fi influentata de:

- gradul de noutate al produsului;

-caracterul de raritate / abundenta,;

- intensitatea concurentei;

- preturile produselor similar;

- destinatia in consum (produs de consum curent sau produse festive);



- segmentul de consumatori caruia se adreseaza, de etapa din ciclul sdu de viata.

® Strategia pretului inalt este specificd firmelor care se adreseazi pietei cu produse noi,
produse care nu sunt cunoscute pietei sau care au caracter de raritate, produse adresate
anumitor segmente de consumatori (de tipul produselor nutritionale adaptate nevoilor
anumitor categorii de populatie). De asemenea, se practica preturi inalte pentru produse
festive, produse al caror consum este ocazional.

® Strategia penetririi pietei este specifici firmelor ce se adreseazi pietei cu produse de
consum curent, nediferentiate, produse care au caracter de abundenta pe piata, practicarea
unor preturi reduse reprezentand un real avantaj pentru intreprindere.

Referitor la optiunea firmei cu privire la practicarea unor preturi scazute, trebuie avuta in
vedere perceptia consumatorilor cu privire la raportul calitate — pret, indeosebi pentru produsele
prelucrate la nivel industrial. Calitatea acestei categorii de produse este apreciata intr-0 mare
masurd pe baza nivelului pretului, un pret ridicat fiind in general expresia unei calitati
superioare. O modalitate de a compensa perceptia consumatorilor cu privire la calitatea
produselor in conditiile in care firma practica preturi joase, o constituie oferirea unor informatii
cat mai relevante despre respectivul produs.

O particularitate atat pentru cazul produselor agricole cat si alimentare o constituie
interventia statului in formarea preturilor, intr-o mai mare masura decat in cazul altor produse.

Blocarea preturilor - tehnica utilizata cu frecventa redusa si pe perioade scurte de timp,
presupune menginerea constanta a acestora la un nivel atins la o datd determinata. Regimul
preturilor maximale este o tehnica specifica produsele agroalimentare de baza (de consum
curent) sau achizitiilor de produse agricole de interes national. Aceasta tehnica consta in stabilirea
unor limite maxime pentru preturile produselor reglementate, cu scopul de a combate cresterile
abuzive sau, dupa caz, pentru protectia sociala a segmentelor cu putere de cumparare scazuta.

Utilizata cu scopul de a reduce decalajele dintre veniturile agricultorilor (reduse) si cele ale
procesatorilor si distribuitorilor (care practica adaosuri comerciale mari), plafonarea nivelului
valorii adaugate presupune exprimarea in marime relativa (in functie de pretul de cumparare fara
taxe sau, dupa caz, in functie de pretul de vanzare) sau Tn marime absoluta, a nivelului maxim al
valorii addugate practicate de agentii participanti la fluxul produselor agricole si alimentare.

Regimul preturilor negociate intre producdatorii agricoli si puterea publicd vizeaza

adaptarea preturilor in functie de evolutia inflatiei, pentru combaterea concurentei neloiale etc.



Regimul preturilor supravegheate presupune fixarea preturilor in mod liber de catre
agentii economici, insa, inainte de aplicarea preturilor producatorii si/sau distribuitorii au obligatia
de a comunica cu 15 — 30 zile nivelul acestora.

Subventiile practicate atat in tarile dezvoltate cat si in celelalte tiri sunt orientate,
indeosebi, catre producatorii agricoli, in vederea sprijinirii activitatii lor si, intr-o mai mica masura,
catre procesatorii din industria alimentara.

Ajutoarele rambursabile sau creditele cu dobanda redusa orientate, de asemenea, catre
producdtorii agricoli, au ca obiectiv principal stimularea investitiilor si atenuarea efectelor
negative ale inflatiei.

Regimul preturilor de referinta in vederea controlului valorii declarate in vama a
produselor agroalimentare din import urmaresc limitarea sau eliminarea evaziunii fiscale. Tehnica
consta in stabilirea de catre stat a unor preturi de referinta utilizate ca termen de comparatie pentru
preturile inscrise in facturile ce insotesc produsele importate. In situatia in care pretul de referinta
este superior pretului inscris in facturd, pentru respectivul produs taxa vamala se calculeaza pe
baza pretului de referintd. Diferenta dintre taxa calculata pe baza pretului de referintd (mai mare)
si taxa calculatd pe baza pretului din facturd (mai micd) se percepe sub forma de garantie.
Restituirea acestor sume Incasate cu titlu de garantie este conditionatd de dovedirea de catre
importatori a realitd{ii sumelor inscrise in facturi.

Taxele vamale aferente produselor agroalimentare din import urmaresc, in general,
protejarea producatorilor interni.

Primele de achizitie sunt acordate cu scopul de a stimula achizitiile de la producétorii
agricoli.

Reduceri ale TVA sau ale altor impozite urmaresc stimularea activitatii producatorilor
agricoli, a procesatorilor si a distribuitorilor de produse agroalimentare, precum si protectia
sociala, avand In vedere cd, aceastd tehnica vizeaza, cu preponderentd, preturile cu amanuntul
platite de consumatorii finali.

Tarifele
Tarifele se folosesc pentru evaluarea lucrarilor si serviciilor (ex. Tariful pentru servicii, lucrari

agricole, transport efectuate de terti).

Criterii care stau la baza preturilor



» Nivelul costului de productie care este format din costul materiilor prime,
materialelor achizitionate, lucrari efectuate de terti, costul fortei de munca pentru
obtinerea produselor, costuri de distributie.

» Marja bruta

Marja bruta reprezinta diferenta dintre veniturile si cheltuielile necesare unei ramuri de productie.
Marja bruta = venituri — cheltuieli variabile

Utilizarea si calculul marjei brute pentru fiecare ramura de productic usureaza gasirea raspunsului
la intrebarea: merita sa investesc mai mult?

> Evolutia cursului valutar care influienteaza pozitiv sau negativ importurile,
exporturile de materii prime sau produse finite;

» Preturile produselor agricole sunt influentate semnificativ de caracterul sezonier
al productiei agricole, 1n special al productiei vegetale.

Variatiile Inregistrate la nivelul preturilor in decursul unui an, sunt determinate de:

- perioada in care produsul se gaseste pe piata;

- de abundenta sau, dupa caz de raritatea sa;

- de posibilitatea de stocare;

- de caracterul sezonier al consumului pentru anumite categorii de produse;

- de existenta unor produse substituibile in consum.

- oscilatii ale preturilor de-a lungul prezentei pe piata a produsului — din momentul
aparitiei primei recolte si pana cand se sfarseste perioada de recoltare

» Preturile variaza, in functie de provenienta produselor agricole:

- produse din importuri a caror preturi sunt superioare (datorita cheltuielilor suplimentare
de transport, asigurare, taxe vamale etc.);

- produse obtinute in sistem fortat — sere, solarii



FISA DE LUCRU

I. Calculati costurile directe, indirecte, totale, costul unitar pentru produsul A si B:

Elemente Produsul A | Produsul B
1. Costuri directe (lei)
a) Cheltuieli cu seminte 50 000 80 000
b) Cheltuieli cu combustibili 10 000 28 000
c) Cheltuieli cu salariile mecanizatorilor 7 000 12 000
2. Costuri indirecte (lei)
a) chirii 6 000 5000
b) salarii personal administrativ 2 000 6 000
3. Costuri totale (lei) (1+2)
4. Productia totala obtinuta (kg) 100 000 140 000

5. Cost unitar (lei/kg) (3/4)

Il. Alegeti varianta corecta pentru urmatoarele enunturi:
1) Pretul liber este rezultat in urma negocierilor
a) din perioada premergatoare insamantarilor;
b) din perioada premergatoare sau imediat dupa recoltare;
¢) la inceputul anului calendaristic.
2) Pretul de contractare este rezultat in urma negocierilor
a) la inceputul anului calendaristic;
b) din perioada premergatoare insamantarilor;
¢) la sfarsitul anului calendaristic.
3) Strategia pretului inalt este specifica firmelor care se adreseaza pietei

a) cu produse de consum curent;




b) cu produse noi;
¢) cu produse care au caracter de abundenta.
4) Strategia penetrarii pietei este specifica firmelor ce se adreseaza pietei
a) cu produse de lux;
b) cu produse alimentare;
C) cu produse de consum curent.
I11. Enumerati masurile posibile de interventie a statului in formarea preturilor produselor

agricole cat si alimentare.
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